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Egitim icerigi:

» Tiiketiciler satin alma kararlarini nasil veriyor?

* Verdigimiz kararlar ne kadar rasyonel?

* Duygu ve motivasyonun karar alma mekanizmasindaki yeri

« insan beyninin 6zellikleri

» Insan beyni karar alma mekanizmasi nasil ¢aligir?

* Noropazarlama nasil gelisti?

* Reklamlar beynimizin hangi bolgesini daha ¢ok etkiliyor?

* Klasik pazarlama aragtirmalar1t neden dogru sonug¢ vermiyor?

» Noropazarlama uygulama teknikleri nelerdir?

* Noropazarlama uygulama ornekleri?

* Neden basarili bir satis teknigi tim miisterilerde basarili olmaz

* Miisteriye 0zel satis teknikleri olmali m1?

* PRISM modeli nedir? Miisteriye 6zel satig teknikleri olarak nasil kullanilir?

* Miisterilerimizi nasil taniyacagiz?

« Satig tekniklerimizi miisterilerimize gore nasil uyumlu hale getirecegiz?

* Beynimizle uyumlu Noro satis asamalari nelerdir?

* Noro Satis ilkelerini nasil uygulayacagiz.

+ Egitim icerisinde Noro Satig ilkelerinin canli uygulama 6rnekleri yapilacaktir.
* Noro Satis ilkelerinin giinliik is ortaminda kullanilmasina yonelik uygulamalar.

Egitmen Ozgecmisi — Dr. Sadik Vural:

1979°da Isparta’ da dogdu. Siileyman Demirel Universitesi Dis Ticaret Avrupa Birligi Béliimii
ve Isletme Fakiiltesinden Mezun oldu, Isparta Goltas Goller Bolgesi Cimento A.S.’nin ihracat
departmaninda gérev yapti ardindan Antalya’da Acar Grup A.S’ de Ithalat Thracat asistam
olarak iki y1l operasyonda calistiktan sonra Sabanc1 Holding’in Bir Markas1 Olan WINSA nin
Akdeniz Bolge Bayiliginde Thracat Miidiirliigii yapt: sonrasinda yine ayni sektdrde olan Firat
Grup’a ait FIRATPEN markasimin istanbul Bolge Bayiligine Uluslararas1 Pazarlama Miidiirii
olarak transfer oldu. Dort y1l (ITSO)Isparta Ticaret ve Sanayi Odasinda ¢esitli operasyonlarda
calistt Egitmen ve Danismanlik yapti.

Vural, basta Belgika, Almanya, Romanya, Ukrayna olmak iizere bir ¢ok iilkede bulunmus olup,
bu iilkelerde satis pazarlama faaliyetleri gerceklestirdi, marka yonetimi ¢aligmalari yapti ve bayi
aglar1 olusturarak Tiirkiye’nin Ihracat potansiyelinin gelismesinde Onemli roller iistlendi.

Ondért yillik profesyonel hayatindan edinmis oldugu bilgi ve tecriibelerini Is Diinyasinm
gelisimi icin Damigmanhik ve Egitimler, genglerin Uluslararast vizyon kazanmasi ig¢in
Universitelerde Seminerler veriyor. “Pazarlama 3,5 — Kartvizitini Vermeyen Adam” kitabinin
Yazari. Profesyonel is hayatina cesitli Ulusal ve Uluslararasi sirketlere, Uluslararas1 Pazarlama,
Dig Ticaret, Satis, Pazarlama, Markalasma, Girigimcilik konularinda Egitimler veriyor
Danigsmanlik yapiyor ayni zamanda yazar olarak devam ediyor.



