
 
BREZİLYA İPLİK VE KUMAŞ  SEKTÖREL TİCARET HEYETİ  

25-29 ŞUBAT 2024 
           

KATILIMCI ŞİRKET BİLGİ FORMU 

Tam Yasal Adı   

(varsa) Tescilli Marka-ları-nız   

Vergi Dairesi ve Vergi Kimlik Numarası   

Adres   

Telefon Numarası   

Faks Numarası   

E-posta Adresi   

İnternet Adresi   

Katılımcı Adı-Soyadı/ Görevi   

Katılımcı Vize Geçerlilik süresi   

-varsa- 2. Katılımcı Adı-Soyadı/ Görevi   

İngilizce-Türkçe tercüman ihtiyacınız var mıdır?  

Firmanız hakkında bilgi veriniz   

Hâlihazırda üretilen veya ticareti yapılan ürünleriniz 

hakkında bilgi veriniz 
  

Ürünlerinizin hedef kitlesi hakkında bilgi veriniz   

Sahip olduğunuz Sertifikalar (mevcut olanlar)   

Ticari etik politikanız hakkında bilgi veriniz.   

Çevresel ve sürdürülebilirlik hususlarında 

çalışmalarınız / girişimleriniz hakkında bilgi veriniz. 
  

Yenilikçilik ve AR-GE yönünden ürünlerinizin 

barındırdığı değerler hakkında bilgi veriniz. 
  

Hâlihazırda ihracat yaptığınız ülkeler hakkında bilgi 

veriniz (varsa) 
 

Mevcut yurtdışı yapılanmanız (büro, depo, satış 

noktası, tanıtım faaliyetleri) hakkında bilgi veriniz 

(varsa) 

 

Müşteri referanslarınız nelerdir?   

Paylaşmak istediğiniz bir başarı öykünüz var mıdır?   

Daha önce Brezilya'ya ürün sattınız mı? (Hangi 

kanallardan ulaştığınız hangi tür alıcılara hangi 

ürünleri sattınız) 

  

Brezilya pazarı için önem arz ettiğini düşündüğünüz 

özel bir ürününüz varsa bilgi veriniz. 
  

Brezilya sektörel alıcıları, sizinle neden ticaret 

yapmalıdır? (Şirketinizin katma değeri, özgün satış 

becerileriniz, ürünlerinizin özellikleri (sürdürülebilirlik 

vb., ) 

  



Brezilya'da görüşme yapmak istediğiniz hedef 

profiliniz nedir? (toptancı, tedarikçi, zincir mağaza, 

butik alıcı ya da başka tür bir alıcı) 

  

Brezilya'da özellikle hangi alıcı firmalarla görüşme 

yapmayı umuyorsunuz? 
  

Minimum sipariş miktarı ve toplam üretim kapasiteniz 

hakkında bilgi veriniz? (Alıcıların en önem verdiği 

husus olduğu için, eğer esnek üretim yapıyorsanız, 

kapasiteniz hakkında anlaşabileceğiniz en düşük 

miktarları belirtiniz. Genel olarak alıcılar az siparişle 

ticarete başlarlar uzun vadede sipariş miktarlarını 

arttırırlar) 

  

Sipariş tedarik ve teslim süreniz hakkında bilgi veriniz.   

İletişim kişisi ve detaylı bilgi   

Bize bir notunuz var mıdır?   

 


